
En compliment de la Llei Orgànica del 15/1999 de 13 de desembre en matèria de Protecció de Dades de Caràcter Personal, el CCJCC, amb domicili social al carrer Sor Eulàlia d’Anzizu, 41, 08034 Barcelona comunica que les dades de caràcter personal facilitades 

de forma voluntària, seran incorporades als fitxers informatitzats de l’Entitat, per a finalitats relacionades amb el curs o esdeveniment. El compliment del present formulari  implica l’autorització al CCJCC per utilitzar les seves dades amb les finalitats inherents a l’acte 

/ curs o esdeveniment, incloent la seva cessió als promotors i participants al curs, acte o esdeveniment. El CCJCC informa que en els seus cursos, actes i/o esdeveniments pot emprar recursos audiovisuals per a posteriors comunicacions públiques via digital i/o suport 

paper. No hi ha previsió d’altres cessions a tercers sense el seu consentiment, llevat del previst al article 11 de la LOPD. Podrà exercir els seus drets d’accés, rectificació, cancel·lació i oposició de les seves dades als tractaments anteriorment esmentats, adreçant-se 

a la secretaria del CCJCC a l’adreça esmentada. 
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FORMADOR EN COMUNICACIÓN ESPECIALIZADO EN ORATORIA Y PRESENTACIONES 
 
Licenciado en Comercio Exterior (ESCI-UPF) 
Master en Programación Neuro-lingüística (AEPNL) 
Comunicador avanzado en Toastmasters International 
 
Formador desde 2013 hasta hoy 
Formador en comunicación especializado en oratoria y presentaciones. Coach para presentaciones y conferencias. 
Keynote Speaker. 
He podido colaborar con clientes como: Ficosa, Laboratorios Esteve, Novartis, Altran, A.Vogel, System Action, Departament d'Enseyament de la Generalitat, CPNL, FUB o l'Hospital de 
Sant Pau y he ayudado a más de 5.000 hombres y mujeres a hablar mejor en público. 
 
Director comercial en Gexit SL 2011-2013 
Realización de planes de expansión internacionales incluyendo todo el circuito comercial: desde captación de cliente nacional, hasta desarrollo del plan comercial internacional. 
Encargado de la formación de los equipos comerciales. 
 
Director de exportación en Villaronga S.A.- 2009-2011 
Implementación de redes comerciales exteriores: análisis de los mercados objetivos, elección de los canales de entrada, análisisde la competencia, asistencia a ferias comerciales, selección y 
formación de la fuerza de ventas. 
Acciones operativas en 18 países. Aumento 18% facturación. 
 
Gestor de compras en Hewlett Packard – 2006-2009 
Gestor de compras internas para varios departamentos. 

 


