
Actores en ECONOMIA SOCIAL

NO LUCRATIVAS

 Fundaciones

 Asociaciones

 Entidades de 2º grado

 Otras

Actuando en diversos ámbitos

 Cooperativas

 Sdades. Anónimas Laborales 

 Ent. controladas por agentes Ec. Social

 SAT

 Mutuas aseguradoras

 Mutualidades de previsión social

 ...

Entidades

FrecuenteRaramenteVoluntariado

FrecuentePosibleDonaciones particulares y subvenciones 

Si (cuotas)En algunos casosAportaciones periódicas

Sí en Fundación. Raramente en AsociaciónSÍ, en la mayoría de los casosAportaciones iniciales

NUNCASI, con restricciones legales en algunos casos

Interés general (Servicio a los ciudadanos)Socios o asimilados 

por servicios gratuitos  o a bajo coste
Beneficiarios

Precios

Democrático, una persona un voto.

Caso especial de las fundaciones

Democrático (una persona un voto):

Caso especial fundaciones
Gobierno 

Interés social  sentido amplioInterés particularFinalidad 

NOSIActividad Económica



Ámbitos y financiación de las ENL 

 Cívico-social (asistenciales, sanitarias…)

 Cooperación al desarrollo, ayuda humanitaria

 Medioambiente

 Derechos humanos

 Cultura, educación

 Investigación

 Deporte

 Cultura popular

 Otras actividades

Fuentes de financiación: Pública/Privada

(pero siempre “dinero del público”)



Cooperativas con objetivos sociales

Tipología de las ENL (forma jurídica)

Fundación privada 

Fundaciones canónicas

Asociación y federación de asociaciones

Entidades con regulación propia: Cruz Roja, Unicef, ONCE

Congregaciones religiosas y actividades de las iglesias

Actividades de los sindicatos

En general, entidades con mucha regulación y PGC específico



Interés social por las ENL

 Por su filosofía no  lucrativa

 Por el volumen creciente de actividad

 Por tener muchas transacciones en efectivo

 Por la procedencia de recursos “del  público”

-financieros 

-humanos (voluntariado)

 Por complementar o suplir al  sector público  

 Por la necesidad de credibilidad y confianza



Diferencias en la gestión 

respecto al sector empresarial 

 Insuficientes fondos propios. Poca capacidad financiera

 Inversiones financiadas por subvenciones

 Dirección técnica fuerte, pero la financiera débil. 

(por ejemplo:distintas expectativas de la auditoría)

 Pocos instrumentos de gestión, con tendencia a mejorar

 Poca capacidad de agruparse, actualmente superándose

 Dependencia de ingresos públicos, y condicionados éstos a 

finalidad fundacional o a proyecto concreto



«¿Cómo nos ven?», encuesta sobre ONGD

 Se cree que la Ayuda Oficial al Desarrollo es ineficaz y 

cara

 Se confía en la ONGD, que se presentan como alternativa 

(son más «éticas» porque no son gubernamentales).

 PERO, muchas veces...

...ni son no gubernamentales,

...ni más éticas

...ni más eficaces

...ni, a menudo, representan el SUR

Existen  encuestas en otros subsectores, éste es el ejemplo  CONGDE


