CREATION D’ENTREPRISES DANS LES PAYS
DE L'’AMA : ASPECTS COMPTABLES, FISCAUX,
JURIDIQUES ET ROLE DES PROFESSIONNELS
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L’Europe peut réserver de bonnes surprises...

Map 5.2: Gross domestic product (GDP) per inhabitant, in purchasing power standard (PPS), by NUTS 3
regions, 2011 (1)
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L’Europe peut reserver de bonnes surprises...

L'Espagne est L'Italie est
le 4¢me le 3eme
partenaire partenaire

commercial commercial
pour I’ pour I’

« Export » « Export »
Francais Francais

Source : CIA World Fact Book 2014




L’Europe peut reserver de bonnes surprises...

La France est L'Italie est
le 1ére le 4éme
partenaire partenaire
commercial commercial
pour I’ pour I’

« Export » « Export »
Espagnol Espagnol

Source : CIA World Fact Book 2014




L’Europe peut reserver de bonnes surprises...

La France est L'Espagne est

le Zéme le Géme
partenaire partenaire
commercial commercial
pour I’ pour I’

« Export » « Export »
Italien Italien

Source : CIA World Fact Book 2014




Analyser le cas d'unclient
francais qui ouvre une filiale en Italie

Pourquoil le faire ?

ACCESS AU SAVOIR FAIRE
LOCAL

SURMONTER LES PREJUGES

POTENTIELLE OPPORTUNITE
DE RACHAT D’ENTREPRISE
EXISTANTE

OUVERTURE A DE NOUVEAUX
MARCHES D’EXPORT




Un client francais qui ouvre une filiale en Italie:
Quelles specificités peut on rencontrer ?

ASPECTS
COMPTABLES

ASPECTS

FISCAUX

ASPECTS
JURIDIQUES




Un client francais qui ouvre une filiale en ltalie:
Aspects Comptables

Comptes de résultat

Classe 6 Classe 7
Le Plan de Comptes Général Comptes de charges ety
Francais fournit:
Lot 60. Achats (sauf 603) 70. Ventes de produits
- La nomenclature numeri que 603. Variations des stocks 57 o e prestations de
N (approvisionnements et ) ) )
com p I ete des com pteS mzs;nandises; / services, marchandises
- Modéles de bilan et de compte o sevws sl |1 o s o
d e réSU Itat aVEC passage dES %& services exterieurs 72. Production immobilisée
CO m ptes aux postes ::.Siln:?éf;ts: taxes et versements non afiecté
64. Charges de personnel 74. Subventions d'exploitation

65. Autres charges de gestion | 75. Autres produits de gestion

courante courante
Nomenclature
o o 66. Charges financiéres 76. Produits financiers
numeérique des comptes
en Fra nce 67. Charges exceptionnelles 77. Produits exceptionnels
68. Dotations aux 78. Reprises sur

amortissements et provisions amortissements et provisions




Un client francais qui ouvre une filiale en ltalie:
Aspects Comptables
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Un client francais qui ouvre une filiale en ltalie:
Aspects Comptables

italien impose que
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Un client francais qui ouvre une filiale en ltalie:
Aspects Comptables

‘achat des Immos.
mortissements a
ndamment de la d
de Commerce am
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Un client francais qui ouvre une filiale en ltalie:
Aspects Comptables

de fichier spécifiq
ots des comptes a
électroniqguement

Format Dépot Comptes ment par voie dé
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ce, soit par courrie

ent pour 2 ans de ’
400 000 € de bila
00 € de chiffre d'af
¢50 salariés. .
Obligation CAC pour
ent de 2 des seuil
1 550 000 € de bila
00 € de chiffre d'af
¢50 salariés.

SARL/SRL




Un client frangais qui ouvre une filiale en Italie:
Aspects Fiscaux

7,5%) et IRAP (3,99
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Un client frangais qui ouvre une filiale en Italie:
Aspects Fiscaux

Fiscalité en France de

Dividendes/Intéréts
percus en ltalie

DIVIDENDES INTERETS
4 ) 4 Possibilité )
Régime d’éviter la
Mere-Fille retenue a la

applicable si: source
\_ Y. \_ italienne si: Y.

Détention
depuis, au
moins, 12
mois

Détention
depuis, au
moins, 12
mois

Participation
>10%

Participation
>25%

Imposition en France des dividendes pergus de
source italienne a hauteur de
5% des dividendes bruts




Un client frangais qui ouvre une filiale en Italie:
Aspects Fiscaux

SOC. MERE @ FILIALE
FRANCE f'\f ITALIE f'\ EXPORT
4 Y )

Production IVl_ark.etin:.g et

PRODUIT distribution CLIENT

FINIS « X » PRODUIT FINAL
FINIS « X »

\_

PRODUIT

PRODUIT
FINIS « X »

FINIS « X »
Colt de prod.
= 70€

La Question des Prix de Transfert est un des problemes les plus importants actuellement posé dans les
relations fiscales internationales. Concréetement il s'agit de déterminer le prix « normal » que doivent
pratiquer des sociétés « associées » pour les transactions (transfert des biens corporels/actifs incorporels ou
services) qu’elle réalisent entre elles.

En pratique les relations commerciales et financieres entre société s apparentées doivent étre établies dans
des conditions de « pleine concurrence», comme s’elles étaient indépendantes.

L'art 57 du CGI tend a empécher certaines pratiques consistant a localiser a I’étranger des bénéfices
normalement imposables en France et il permet notamment a I'administration francgaise de contester
certains « prix de transfert ». Parallelement I’art 110 du TUIR italien donne le méme pouvoir a
I'administration italienne.




Un client frangais qui ouvre une filiale en Italie:
Aspects Fiscaux

La reglementation des Prix de Transfert s’applique a toutes les transactions intragroupe
peu importe leur forme ou leur nature
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Un client frangais qui ouvre une filiale en Italie:
Aspects Fiscaux

Attention aux:

Déclaratif Italien qui n’existe
pas en France: Spesometro,
Studi di settore, Beni
d’impresa concessi in
godimento ai soci, Blacklist..

Nombreuses différences
dans le domaine social:
- TFR
- Retenues a la source sur
les salaires

Impots qui n’existent pas en
France: Droit Annuel
Chambre de Commerce,
Droits enregistrement baux,
etc

Crédit Impot Recherche
Italien beaucoup plus limité
par rapport au CIR Frangais




Un client francais qui ouvre une filiale en ltalie:
Aspects Juridiques

Base commune de droits
francais et italien Formes juridiques sociétés

commerciales similaires,
mais pas tout a fait
équivalentes

AFFACTURAGE :
- Cession des créances de
droit italien
- Subrogation en droit

francais COLLEGIO SINDACALE :
- Spécificité italienne




Un client francais qui ouvre une filiale en ltalie:
Aspects Juridiques

En Italie: pas de Code de
Commerce ni de Tribunal de
Commerce

Droit de contrats différents:
il ne faut pas oublier
d’adapter les conditions
générales de vente

Durée bail commercial
différente

Toutes les entreprises
doivent avoir une adresse
mail électronique certifiée

(« PEC »)




Un client frangalis qui ouvre une filiale en Italie:
Le role du professionnel

Maitrise Langage Technique — _
Aide a la mise en place doc.

Prix de Transfert/conventions
intragroupe

Contact et coordination avec
les conseils locaux (avocat,
notaire, EC local)

Intégration de la nouvelle
filiale dans les comptes de |la
société mere francaise

Aide a surmonter les préjugés




Le role de 'Expert Comptable en France

23 ORDRES S \ UN CONSEIL
REGIONAUX ¢ SUPERIEUR

it

ertise Comptal
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reglementée,
gie par I'Ordre
erts-Comptabl¢
est place sous ENVIRON

tutelle des 20 000 EC
Ministres de ACTIFS EN

DIPLOME bnomie et du B FRANCE
OBTENU APRES
UN CURSUS
DE 8 ANS L




Le role de 'Expert Comptable en France

Une nouvelle classification des missions

Dans le nouveau reférentiel normatif, les missions de I'expert-comptable sont classees
ainsi :

CODE DE DEONTOLOGIE DES PROFESSIONNELS DE I'EXPERTISE COMPTABLE

NORME PROFESSIONMNELLE DE MAITRISE DE LA QUALITE
PAR LES PROFESSIOMNNELS DE L'EXPERTISE COMPTABLE

NORMEANTI-BLANCHIMENT

CADRE DE REFERENCE DES MISSIONS
DU PROFESSIONNEL DE UEXPERTISE COMPTABLE

MISSIONS D'ASSURANCE
SUR DES COMPTES AUTRES MISSIONS MISSIONS
COMPLETS D'ASSURANCE SAMNS ASSURANCE
HISTORIQUES




Le role de 'Expert Comptable en France

Monopole de
la tenue et la
révision
comptable

L'EC fait I'objet
de controles
réguliers

L'EC préte
serment lors
de son
inscription

Formations
obligatoires
120 hrs sur 3

Pas role de
liquidateur

Inscription
ordre
incompatible
avec salarié

Sociétés inter-
prof.elles
admises (Loi

ans

Obligation
lettre de Honoraires

mission écrite libres

Macron)

Pas de
maniement de
fonds (décret

a venir)




CONCLUSION

Aider nos clients a se développer dans nos pays voisins parait
tout a fait possible et envisageable

Pour la réussite d’'une telle opération il est essentiel:
- De veiller a ce que la communication entre les différentes parties soit efficace
- D’aider le client a bien choisir les professionnels locaux (EC, notaire, avocats)

Le réseau AMA constitue une source importante pour accéder a une sélection
d’Experts-Comptables qui vous garantiront:

Maitrise des Acces aux Prédisposition
aspects professionnels au travail avec

techniques locaux plus des sociétés
locaux adaptés étrangeres




